
CHEF DE SECTEUR PACA

QUI SOMMES-NOUS ?
HOOPE est une startup spécialisée en agroalimentaire. 
HOOPE crée des produits gourmands, sains & 100% naturels, en utilisant la richesse 
nutritionnelle de la spiruline. Pour être au plus près des attentes des consommateurs, 
tous nos produits sont BIO, made in France, sans huile de palme, sans additifs, 100% 
végétal et moins sucrés que la moyenne. Plus d’informations sur : https://hoope.fr/

MISSIONS
- Prospection commerciale pour augmenter notre diffusion sur la région PACA
- Gestion & suivi d’un parc de magasins existant pour augmenter le CA/Magasin :

o Prendre les commandes & effectuer les réassorts
o Implanter les produits en rayon & réaliser le merchandising
o Négocier les mises en avant & mettre en place les opérations commerciales
o Animer les points de vente grâce aux outils commerciaux : PLV, BRI, Box,

animations commerciales, etc.
o Négocier et référencer les nouveautés

- Participer à l’ouverture de centrales d’achats régionales
- Participation aux évènements, salons professionnels et/ou grand public, animations

commerciales …
- Participation aux réflexions stratégiques sur les gammes de produits à développer &

les stratégies commerciales à mettre en place

PROFIL RECHERCHÉ
-Véritable entrepreneur dans l’âme pour développer ta zone commerciale, tu es une 
personne déterminée, pro-active, autonome, rigoureuse, dotée d’excellentes qualités 
relationnelles & commerciales, sans oublier de rester humble & modeste
-Tu aimes les challenges, te lever à 5h du matin pour implanter des magasins ne te fait
pas peur et un « non » d’un magasin te donne encore plus l’envie de l’intégrer
-Expérience : Une 1ère expérience de commerce en grande distribution est exigée
-Formation : Ecole de commerce, BTS commerce, école d’agro orienté commerce …

DÉBUT : ASAP POSTE : CDI LIEU : Région PACA

Tu te reconnais ?  Alors postule : hello@hoope.fr 

https://hoope.fr/

